
Verhandlungsführung und Rhetorik im 
Einkauf

WEKP3

Inhalte

Die Bedeutung der Persönlichkeit
Veränderungen und Herausforderungen im Einkauf
Benötigte Schlüsselqualifikationen
Die eigene Wirkung

Machtfaktor Kommunikation
Phasen des Einkaufsgesprächs
Die Persönlichkeit als der Erfolgsfaktor
Grundregeln der Rhetorik und der Kommunikation

Grundlage des Erfolgs: Das Verhandlungsgespräch
Kaufkriterien
Gestalten von harten Preisverhandlungen
Preisverhandlungen strategisch aufbauen
Die Fallen der Einkäufer
Umgang mit schwierigen Gesprächspartnern

Hinweise

Dieses Seminar wird von der Festo Lernzentrum Saar GmbH angeboten. Es gelten die 
 und  der Festo Lernzentrum Saar Teilnahmebedingungen Datenschutzbestimmungen

GmbH.

Dauer

2 Tage

Preis zzgl. MwSt

https://www.festo-lernzentrum.de/agb/
https://www.festo-lernzentrum.de/datenschutz/


1.160,00 €

WebInfo

98543

Veranstaltungstermine

Beginn Ende Veranstaltungsort
07.11.2024 08.11.2024 St. Ingbert


